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RESUMEN

El Sistema de Riego Remigio Rojas se localiza en Alanje, Chiriqui; a unos 12
kilometros al sur de la carretera Interamericana. El area, se ha estado
utilizando para la produccién agropecuaria desde ante de los afios 1930,
fecha en que se inicid la construccién de este canal; por lo que existe una
estructura instalada; carreteras, caminos de acceso, fincas productoras de
diferentes rubros, infraestructuras para el beneficiado de arroz y otros granos,
y experiencia en el manejo de los cultivos. El distrito de Alanje se ha
dedicado al desarrollo agropecuario por lo que el paisaje original fue
modificado por el cambio de uso de los suelos, de bosque natural a campos
de produccién agropecuario, ganaderia (pastos) y cultivos agricolas
principalmente, arroz, cafia de azucar, banano, verduras, maiz, frijol y
Gltimamente cultivos no tradicionales, melon, sandia, zapallo, soya, entre
otros. Existen 2,401 productores agropecuarios, con un total de 2,459
predios o fincas. Entre las potencialidades Técnicas se cuenta con la
disponibilidad de mano de obra experimentada y calificada; ademas, la
existencia de maquinaria agricola para colaborar con el incremento del
proceso productivo. Conocimiento de la tecnologia de riego y disponibilidad
de algunos agricultores para invertir en cultivos con destino a la exportacion,
como es el caso de cucurbitaceas y tubérculos. Existen buenas perspectivas
agroexportadoras ya que en la zona del proyecto se registra un importante
esfuerzo de exportacion de productos como el melon y la sandia, asi como
Aame, zapallo y otoe. Asimismo, en Chiriqui hay importantes proyectos
exportadores de pifia, papaya y otros productos. Se aplicé un instrumento de
investigacion y se contd con la participacion de 80 usuarios. Se pudo concluir
gue el Sistema de Riego Remigio Rojas estuvo dividido en los componentes
no civiles que comprenden todas las actividades dirigidas al desarrollo de los
componentes de Gestion Ambiental, Organizacion y Transferencia,
Comercializacion, Produccion, Extensién, Capacitacion, Investigacion,
Validacion, Permisos y Servidumbre. Ademas el componente civil que
comprende la construccion de los canales de riego, la planta procesadora de
cucurbitaceas para la exportacion y una garita de control. El periodo que
gueda de acompafamiento de la obra los usuarios consideran que es de gran
utilidad ya que tienen expectativas que esperan llenaran a través del tiempo,
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al convertirse en productores participativos, con conocimiento de estrategias
y programas de produccion, procesamiento y exportacion de sus productos,
siendo asesorados por el MIDA y adaptado por las asociaciones de usuarios
una vez que concluya la fase de acampamiento. La mayoria de los
participantes son conscientes de que aun es muy prematuro medir resultados
econdmicos de sus actividades agropecuarias en sus predios, de alli que se
deba continuar con las visitas, asesoramiento y capacitacién del productor y
su familia con el propésito de que se logren las metas establecidas por el
gobierno central como lo es mejorar la calidad y el estilo de vida del productor
panamefio. El distrito de Alanje con este sistema de riego podra ser utilizado
como una vitrina de produccion durante todo el afio, siendo un modelo de
aplicacién a otros centros de produccion de Panama.

PALABRAS CLAVES: Sistema de riego, canal de riego, usuarios, impacto
socioeconOmico, impacto ambiental, rubros, infraestructuras, camino de
acceso, agroexportacion, calidad de vida, validacion.
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Il. REVISION DE LITERATURA

2.1. Factores Socioecondmicos

Son diversas las areas de influencia dentro del distrito de Alanje, que se
involucraran directamente con el uso del Sistema de Riego Remigio Rojas que
se ha concluido en este afio 2008, para ello se ha realizado un estudio de
escritorio en donde se ha consultado la realidad de las comunidades que
participan y en donde se establece claramente los factores socioecondémicos de
acuerdo a datos censales de poblacion, vivienda y agropecuarios que se

describirdn a continuacion.

2.1.1 Poblacion, Tamafo y distribucion por sexo

Para el afio 2000, el distrito de Alanje reunia al 4% (15,567) del total de la
poblacion de la provincia de Chiriqui. En el contexto distrital se destaca que el
corregimiento de Divala concentraba al 41% del total de la poblacion, seguido de
Alanje (cabecera) con 17%, Guarumal con 13%, El Tejar y Querévalo con 10%
cada uno, Santo Tomas con el 5% y Palo Grande con apenas el 4%. (Censos

Nacionales de Poblacién y Vivienda, 2000).

La distribucion de esta poblacion segun sexo indica que el 53% estaba
constituida por hombres frente a un 47% formado por mujeres. En los

corregimientos se presenta la misma relacion, destacandose Divala, Alanje y
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Guarumal como las &reas que concentraban a la mayoria de la poblacién
masculina, so6lo en Palo Grande era donde predominaban las mujeres. (Censos

Nacionales de Poblacién y Vivienda, 2000).

Con relacion a la poblacion del area de influencia directa se registra que ésta
ascendia a 2,477 personas, la cual representaba el 16% del total de la poblacién
del distrito. En términos de la concentracién de poblacion total dentro del area
del proyecto, se observa que los poblados de Guarumal reunian al 72% del total
de los habitantes de ese corregimiento y las dos comunidades de Querévalo al
28% de la poblacion. La distribucién segun sexo en estos poblados, revela que
el 51% eran hombres y 49% eran mujeres, siendo que practicamente esta
relacién se mantiene a nivel de los corregimientos, ya que las diferencias no son

significativas. (Censos Nacionales de Poblacion y Vivienda, 2000).

Ademas, de acuerdo al Censo Agropecuario (2001), en el distrito de Alanje
existian 2,401 productores agropecuarios, los cuales estaban distribuidos a nivel
de corregimiento, en orden de importancia en: Divala (610), Guarumal (466),
Alanje cabecera (430), El Tejar (318), Querévalo (296), Santo Tomas (153) y
Palo Grande (128). Ademas, el 81% de dichos productores tenian mas de 35

anos.
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2.1.2. Superficie y densidad demogréfica

Con relacion a la densidad demogréfica, se puede observar que el distrito de
Alanje tiene una superficie de 446.6 km?2 y por consiguiente, una densidad
demogréfica de 34.7 habitantes por km2. En términos de superficie, los
corregimientos de Divald y Guarumal representaban el 51% de todo el territorio
del distrito. Vista esta superficie con relacion a la densidad demografica, se
observa que las mismas oscilaban entre el 47.4 hasta 13.8 habitantes por km?2,
destacdndose Alanje, Dival4, Querévalo, El Tejar y Guarumal como las areas
con las mayores densidades frente a Santo Tomas y Palo Grande, donde se

registraron las menores. (Censos Nacionales de Poblacion y Vivienda, 2000).

2.1.3. Composicién de la poblacién por grupos de edad

De acuerdo al Censo de Poblacion y Vivienda (2000) se observa que la edad
mas significativa eran las personas de 15 a 64 afos, quienes constituian el
60.44% del total de la poblacion, es decir, que basicamente es una poblacién en
edad de trabajar, seguido los menores de 15 afios en un 33.15% y finalmente, el

grupo de los adultos mayores representaban el 6.4%.

La poblacion de 65 y mas afios en los corregimientos se concentraba en
términos relativos en Guarumal (8.41%), Querévalo (8.92%), Santo Tomas

(8.10%), El Tejar (7.63%), Palo Grande (6.22%), Alanje (5.81%), mientras que
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en Divala era donde menos adultos se registraban (4.86%). (Censos Nacionales

de Poblacion y Vivienda, 2000).

En términos generales, en los poblados del area de influencia directa, este
indicador mantiene el mismo comportamiento que en el conjunto de
corregimientos, pues la mayoria de la poblacién est4 concentrada en el grupo de
15 a 64 afos, salvo en Calabazal donde predominaban los menores de 15 afos.
En el resto de los poblados, la minoria eran los adultos de mas de 65 afios,
siendo que en el conjunto de los lugares definidos en el area de influencia
directa no superaban los 9.0%. (Censos Nacionales de Poblacién y Vivienda,

2000).

2.1.4. indice de masculinidad

Para el afio 2000, se reporta que el indice de masculinidad era para todo el
distrito de Alanje de 114.5, es decir que habian 14.5 hombres adicionales por
cada cien mujeres; destacandose los corregimientos de Alanje y Divala por ser
los que presentaban los mayores indices con 122.3 y 120.3; a diferencia de Palo
Grande que fue el que reportd el menor indice con 99. 6 hombres por cada cien
mujeres. En el d&mbito del area de influencia directa el comportamiento del
indicador revela que en poblados La Martina y Los Pocitos (Guarumal), hay
menos hombres por cada cien mujeres. No obstante, en Monstrenco
(Guarumal) habria para la época, 30 hombres por cada cien mujeres. Estos

indices pudieran indicar que, en todos los otros corregimientos tal vez haya
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desplazamientos de mano de obra femenina hacia otras areas de la provincia,
por diferentes causas, entre las mas comunes estarian la blasqueda de
oportunidades laborales (servicio doméstico y comercio) y educativas, como un
mecanismo para apoyar y/o palear al ingreso familiar. (Censos Nacionales de

Poblacion y Vivienda, 2000).

2.1.5. Mediana de edad

La mediana de edad de la poblaciéon del distrito era, segun los datos censales,
de 24 afos. A nivel de los corregimientos, la mediana més alta se encontraba en
Guarumal con 28 afios y la mas baja en Divala, con 22 afios. Este indicador a
nivel del area de influencia directa muestra que en Calabazal la mediana de
edad era de 13 afios mientras que en Guarumal era de 28, y en el resto de los
poblados oscilaba entre los 23 y 28 afios. (Censos Nacionales de Poblacion y

Vivienda, 2000).

2.1.6. Analfabetismo

Segun el Censo de Poblacion y Vivienda, 2000, el indice de analfabetismo del
distrito registra que un 12.48 % de la poblacion de 10 afios y mas de edad no
sabian leer ni escribir. De los siete corregimientos del distrito, era en Divala
donde se concentraba el mayor promedio de analfabetas con 15.16% frente al
corregimiento de Guarumal que reunia al menor porcentaje con 9.59%. Del

conjunto de poblados del area de influencia directa, se destaca Guarumal y
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Guasimo, por poseer porcentajes inferiores al promedio distrital. Sin embargo,
en el resto de los poblados este indicador se incrementa mas que
significativamente, al punto que en La Martina el mismo ascendia a 21.57%. y
Calabazal donde era de 27.27%. En este mismo sentido, el indicador de
escolaridad media (en personas de 15 afios y mas), revela que para el afio
2000, éste era de 6.4 afios para el distrito de Alanje. A nivel de corregimiento el
mismo fluctuaba entre 5.9 en Divala y Santo Tomas, 6.0 en Palo Grande, 6.5 en

Guarumal, 6.9 en Alanje cabecera y Querévalo y de 7.1 en El Tejar.

2.1.7. Caracteristicas de los jefes de hogar

En los hogares del distrito de Alanje en el afio 2000, el jefe de familia era
hombre, en un 81.26%. Este mismo indicador, a nivel de los corregimientos,
presentaba similar comportamiento. El Tejar (80.86) y Guarumal (80.66%); en el
caso de Divala era mas alto (84.90%). Sin embargo, en el resto de los
corregimientos, la tendencia era a disminuir (Alanje con 76.84%, Palo Grande
con 76.97%, Santo Tomas con 78.51% y Querévalo con 79.04%), En el area de
influencia directa, el comportamiento del indicador es el mismo que a nivel del
distrito, donde los datos reflejan que en mayoria de los poblados existe un
porcentaje significativo de mujeres al frente del hogar, salvo en Monstrenco y
Cabazal donde se reporta que en la totalidad de los hogares, el jefe de familia

era el hombre. (Censos Nacionales de Poblacion y Vivienda, 2000).
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2.1.8. Mediana de ingresos

Con relacion a este indicador el Censo (2000), revela que la poblacion ocupada
de mas de 10 afios, es decir, la poblacion econdmicamente activa (PEA), tenia a
nivel del distrito una mediana de ingreso de B/.186.00 mensual. Por
corregimiento, este indicar refleja valores mucho mas bajos que el distrital, tal es
caso de Palo Grande (B/.114.10), Santo Tomas (B/.150.50), Querévalo (B/.
161.70), Guarumal (B/.162.70) y Alanje cabecera (B/.169.30); siendo apenas

superado por El Tejar (B/. 195.60) y Divala (B/. 220.30).

Estos bajos ingresos denotan que la situacion econdémica de estas poblaciones
esta marcada por las carencias de recursos y pocas oportunidades de empleo, y
consecuentemente, de ingresos. Visto este indicador, a nivel de hogares segun
la misma fuente, la situacion es ligeramente diferente, pues Palo Grande sigue
siendo el corregimiento donde la mediana de ingresos era la mas baja
(B/.131.50) mientras que en Dival4 era donde estaba més alta (B/.273.90). En el
caso de este Ultimo corregimiento, esta cifra era el reflejo de que en el area
funcionaban 14 fincas bananeras, las que generaban fuentes significativas
cantidades de empleo, actividad que se contrae en el 2000, debido a los bajos
precios del banano en el mercado mundial, condiciones agroclimaticas adversas
y problemas laborales, situacion que llevé al cierre de cinco fincas, acarreando
gue un gran numero de empleados quedaran cesantes, por consiguiente es de

suponer que este indicador haya sufrido una caida, tanto en términos relativos
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como absolutos. Por otro lado, el comportamiento del indicador, a nivel de los
poblados del area de influencia directa, revela que la mediana de ingresos
mensuales, oscilaba en sus puntos mas bajos en Calabazal (B/. 75.30) mientras

gue los mas altos se encontraban en Monstrenco de Guarumal (B/.400.00).

Cabe sefialar que dada las caracteristicas del area total de estudio, se asume
gue los ingresos generados por las familias provenian fundamentalmente de las

actividades agropecuarias.

2.1.9. Economia

La economia del distrito de Alanje est4 basada en la actividad agropecuaria,
donde el cultivo del arroz y de la cafia de azlcar tiene una especial importancia,
ya que contribuyen a suplir la demanda del mercado nacional asi como los
cultivos no tradicionales. De alli que en los alrededores de Alanje, se encuentren
algunas agroindustrias (los molinos, para el caso del arroz, el ingenio azucarero
y la licorera, para la cafia de azucar) y establecimientos comerciales, dedicados
a la venta de agroquimicos y maquinaria agricola. (Censos de Poblacién y

vivienda, 2000).

2.1.10 Poblacién econdmicamente activa

La PEA del distrito de Alanje era de 11,967 personas, es decir, que el 77% del
total de la poblacion entraba en esta categoria; de ésta 41% estaba ocupada y

dentro de este grupo, el 56% lo hacian en actividades agropecuarias, lo cual
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comprueba la importancia de este sector en la economia del distrito. Por otro
lado, los desocupados ascendian al 8%, siendo que de éstos mas del 50% se
reportaba en los corregimientos de Alanje cabecera y Divald. La poblacion no
econémicamente activa representaba el 51%, destacandose Divala, Alanje
(cabecera) y Guarumal como los corregimientos donde la misma se

concentraba. (Censos de Poblacion y vivienda, 2000).

2.1.11. Esperanza de vida

Segun datos del PNUD (2000), la esperanza de vida de la poblacion del distrito
de Alanje era de 73.3 afios, indicador que no presenta mayor diferencia si se le
compara con el establecido por el MINSA para la provincial de Chiriqui en el
quinquenio 2000-05, que era de 74.0 afios, el cual al ser desagregado segun
sexo revela que los hombres alcanzaban los 71.9 afios y las mujeres los 76.2

anos.

2.1.12. Mortalidad

Segun la Direccién Regional del MINSA (2002), la tasa general de mortalidad de
la provincia para el afio 2000, era de 3.1 defunciones por cada mil nacidos vivos

y la de mortalidad infantil (en menores de un afo) era de 15.2 defunciones.

2.1.13. Morbilidades

Segun la Direccion Regional del MINSA, (2002), las principales morbilidades en

el distrito de Alanje en el afio 2002 fueron la influenza (1,134 casos), faringitis y
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otras enfermedades de la garganta (569), diarrea y gastroenteritis (402) e

infecciones de piel y tejidos subcutaneos (308).

2.1.14. Vivienda

En el distrito de Alanje existian 3779 viviendas, de las cuales el 70.4% estaban
concentradas en los corregimientos de Alanje, Divala y Guarumal, y el restante
30%, estaban distribuidas en los corregimientos de El Tejar, Querévalo, Santo
Tomas y Palo Grande. Por otro lado, estas viviendas tenian un promedio de
ocupacion de 4.0 habitantes; observandose que los corregimientos si bien
existian diferencias, las mismas eran poco significativas (Alanje y Querévalo con
4.0 cada uno, Divala y El Tejar con 4.2 cada uno, Guarumal con 3.9, Santo
Toméas con 3.7 y Palo Grande con 3.5), (Censos Nacionales de Poblacién y

Vivienda, 2000).

Segun el Censo de Poblacion y Vivienda, (2000), las principales caracteristicas
de las viviendas del distrito de Alanje, registran que el 16% tenian piso de tierra,
28% no tenian acceso a agua potable, 9% no tenian servicio sanitario, 29% no
tenian acceso a electricidad, 22% cocinaban con lefia, 0.1% cocinaban con
carbdn, 30% no tenian television, 18% no tenian radio y 87% no tenian teléfono.
En este contexto, Divala era el corregimiento donde las condiciones de las
viviendas y, por consiguiente de vida de la poblacion, resultaban mas precarias.
Especialmente, si se toma en consideracion que del total de viviendas que no

tenian acceso a agua potable, el 76% estaba localizada en esa area; frente a un
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24% que estaba distribuido entre los otros corregimientos (Guarumal con 10%,
Alanje y Santo Tomas con 4% cada uno; El Tejar, Querévalo y Palo Grande con
el 2% cada uno). Otro punto a destacar es el hecho de que un gran niamero de
hogares carecia de acceso a medios de comunicacién (televisién y radio). Este
dato es importante, debido a que es un indicativo de que el nivel de informacién
puede ser relativamente bajo. Si a todo lo anterior se le agrega que apenas el
13% de la poblacién tenia acceso a un teléfono, es evidente que cualesquier tipo
de contacto con los grupos o asociaciones de productores del area, debera estar

orientada hacia el contacto personal.

En los recorridos por el area de influencia directa se pudo constatar que las
viviendas son edificaciones construidas con materiales permanentes (bloque en
las paredes, cemento en los pisos, zinc y/o penca en el techo), inclusive la
tendencia es que aquellas que son de materiales semipermanentes y que
constituyen una minoria, estan siendo reconstruirlas totalmente de mamposteria.
Se observé, que ademas de la vivienda como tal, en la parte de atras o a un
costado, existen por lo menos dos estructuras adicionales, una es la cocina y la

otra funciona como depdsito de equipos agricolas.(Perez Marisol. 2008)

2.1.15. Distribucién espacial

La poblacion del distrito de Alanje se encuentra, en términos espaciales,
desigualmente distribuida.; presentando una concentracion mayor en Divala y

una menor en los poblados de Santo Tomas, Palo Grande y El Tejar. Esta
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diferencia esta vinculada especialmente con la existencia de fuentes de empleo

en la zona bananera, pero que a la vez genera otros problemas sociales como

hacinamiento, falta de viviendas y carencia de adecuadas condiciones sanitarias

para la poblacion trabajadora (Censos Nacionales de Poblacion y Vivienda,

2000).

2.3. Productos recomendados por el estudio

Teniendo en cuenta las tradiciones agricolas de la zona y la necesidad de

proponer nuevos cultivos que estén orientados a la exportacion y que garanticen

el éxito y sostenibilidad operativa del nuevo proyecto, se llego a la siguiente lista

de productos con potencial de cultivo en el area y que tienen posibilidades de

comercializacién tanto a nivel nacional como internacional. (MIDA, 2008).

GRANOS FRUTAS RAICES Y CARNES
TUBERCULOS
Arroz Pifia Yuca Carne de res
Frijol Papaya Otoe
Poroto Maracuya Name
Limon Zapallo
Sandia
Mel6n
(MIDA, 2008).

A continuacién se

presenta el resumen de las condiciones actuales y de

potencialidades de cada producto seleccionado, de acuerdo al Informe ofrecido

por el MIDA (2008), titulado Proyecto Integral de Riego y Agroexportacion

Remigio Rojas.
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2.3.1. Arroz

La provincia de Chiriqui oferta el 49% de la produccion nacional, el Distrito de
Alanje, participa con el 22% de la produccion nacional. (Censo Agropecuario,
2001). EI proyecto de riego permitira incrementar la productividad del arroz en
un 30% para seguir produciendo un volumen similar al actual (390,000 gq), en
dos coas, pero utilizando una menor extension de tierra, logrando liberar una

parte de esta para nuevos productos.

Dado que hacia el futuro se espera que la oferta crezca en el orden del 1% anual
y la demanda un porcentaje ligeramente mayor (1.5%) se tendra una pequefa
demanda insatisfecha para cualquier incremento de producciéon de arroz. Sin
embargo, se debe tener en cuenta que el arroz nacional tiene poca
competitividad en el mercado internacional, no tiene posibilidades de ser
exportado y que si no existiera el arancel del 15% actualmente vigente para el
contingente y se liberara la importacion, el arroz panamefio no podria competir

con el importado. (MIDA, 2008).

Se concluye que la produccion de arroz del proyecto Remigio Rojas no tendra
mayores problemas de mercado ni de comercializaciobn; no se considera
necesario ni prudente que el proyecto invierta en molinos, ni infraestructura de
secado, almacenaje u otro proceso de postcosecha. La capacidad instalada
regional y nacional es suficiente y a precios razonables. (Resumen Ejecutivo

Proyecto Remigio Rojas, 2008).
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Segun estudios realizados por el MIDA — Alanje, 2006, la nueva oferta del
proyecto encontrara mercado regional y nacional sin dificultades, mientras se
mantengan las politicas de proteccion arroceras. El verdadero esfuerzo en el

proyecto debe darse en la produccion, en los siguientes términos:

e Incremento de productividad y reduccioén de costos por qq, como lo prevé el

proyecto.

e Mejorar la calidad del arroz en campo, eliminando arroces rojos, semillas
externas y contaminacion en los campos, lo cual afecta seriamente la calidad

en el molino y en el comercio.

e En general, mejorar la capacidad de competitividad del arroz en el proyecto,
llegando a reducir areas marginales y que no son cultivables

econdmicamente.

2.3.2. Frijol

El frijol se produce en casi todo el Pais, Chiriqui aporta el 52% de la produccion
nacional, la cual se estima tendra una tendencia a disminuir del 1 al 1.5 % anual.
El consumo ha caido en la ultima década del orden del 2.6% anual (Censo

Agropecuario, 2001).

El frijol es un cultivo relativamente rentable, de bajo ciclo y reducida inversion,
con frutos a corto plazo y un mercado que compra practicamente al contado. La

oferta de esta leguminosa es deficitaria, y se importa en cuantias importantes
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gue han variado entre uno y dos millones de ddlares por afio, y la tendencia no

declina. (MIDA, 2008).

En una proyeccion de mediano y largo plazo, el consumo aparente se mantiene
por encima de la oferta nacional, lo que significa que hay mercado interno
disponible para incrementar la produccion entre 20.000 y 150.000 qg, sin

dificultad de encontrar mercado. (MIDA, 2008).

El frijol que generara el proyecto Remigio Rojas tendra plena acogida en el
mercado interno, tanto por volumen como por calidad y oportunidad de mercado.
El mercado interno es deficitario de este grano todos los afios y la nueva oferta
del proyecto no cubrira ni el 10% de ese déficit, lo que implica que hay suficiente

margen de crecimiento para la oferta de este producto. (MIDA, 2008).

Hay un trabajo importante por desarrollar con los productores; el frijol es un
producto de facil manejo y es posible avanzar en la cadena comercial, si los
productores se organizan para agregar valor a la cosecha. Los productores
organizados pueden llegar hasta la Bolsa Agropecuaria, o a vender, al comercio
minorista de las cadenas en las ciudades, que es donde esta quedando el mayor
margen comercial. También pueden atender al pequefio comerciante, que es el

mas sacrificado en el sistema actual de mercadeo. (MIDA, 2008).
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2.3.3. Name

La produccion nacional del iame ha ido creciendo a partir del afio 1997, con un
promedio anual de 3,7%, a cargo de la variedad diamante para exportacion, y
gue también ha ido asimilando el mercado interno. La variedad baboso, de uso

tradicional, viene decayendo (Censo Agropecuario, 2001).

La produccion nacional de fiame (oferta nacional) se proyecta creciendo en los
préximos afios a una tasa de 3% anual. Se considera que la Oferta Nacional
(produccion) de fame disminuira anualmente a una tasa de entre 2 y 3%,
mientras que la Demanda Nacional (Consumo Aparente) crecerd a una tasa
menor (entre 1 y 2%). Esto significa que en el mediano plazo, la demanda no
tendrd capacidad de absorber la oferta de flame nacional, la Unica salida es la
exportacién. El pais tiene experiencia en exportaciones de fiame, que han
crecido a una tasa anual de 1,8% desde el aflo 1995, aunque con altibajos.

(MIDA, 2008).

El Aame para exportacion que generara el proyecto de riego Remigio Rojas no
presentara dificultades en el mercado externo, tanto por volumen como por
época de salida; por el contrario, con el riego mejorara su posicion de salida al
mercado, ampliando el ciclo de oferta. En el mercado del fiame criollo los
productores deben desarrollar estrategias para acercarse al detallista y acortar el

canal, reduciendo intermediarios y costos. Los precios son muy fluctuantes
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durante al afio. Sin embargo, la produccion bajo riego tiene la ventaja de salir
“contra cosecha”, o sea en la época de escasez en el mercado interno, cuando
los precios se elevan hasta en 60% por encima de los precios de cosecha

tradicional. (MIDA, 2008).

Se requiere construir pequefios centros de acopio y preparacion del producto
para la exportacion, siguiendo con los lineamientos de los existentes en Herrera,
de reciente construccion siguiendo las nuevas normas establecidas por EEUU y

la UE (bioterrorismo y sanitarias). (MIDA, 2008).

2.3.4. Yuca

De mantenerse las condiciones actuales, la oferta nacional de yuca podra
satisfacer la demanda hasta el afio 2015, cuando el consumo comience a
generar un faltante, que se estima para el afio 2023 en 50,000 quintales. (MIDA,
2008). La yuca se cultiva esencialmente para el consumo interno, pero hay
experiencia e interés por la exportacion, con destino a Miami y otros destinos en
Estados Unidos. También Alemania y otros paises de la UE son consumidores
recientes de yuca y son mercados para explorar y trabajar. En la yuca la
orientacion de mercado es nacional, por excepcion se exporta, pero hay
calidades exportables e interés de productores por entrar en el proceso

exportador, en la medida que los mercados externos lo permitan (MIDA, 2008).
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La nueva oferta del proyecto, incentivada con el riego, sera un aporte valioso a
la oferta nacional y a la exportacion, donde tendra receptividad en cantidad y en
calidad, como ya ocurre con la exportacion de yuca de Chiriqui para chips en
Miami. La yuca es un producto de exportacibn mensual, lo que es importante
para regular la oferta en proyectos de riego como Remigio Rojas, que ademas

permite emplear instalaciones durante los doce meses del afio. (MIDA, 2008).

En la yuca hay espacio para trabajar mas intensamente el mercado interno,
saliendo con yuca parafinada, con yuca congelada, o refrigerada empacada al
vacio. Hay ya empresas instaladas en el pais y en la regién con capacidad
instalada para el manejo de frutas y hortalizas con procesamiento, que pueden
agregar la yuca como nuevo producto con procesos no avanzados, son mas de
postcosecha y agradan al consumidor, sin elevar los precios mas alla de un

20%. Ello también abre espacios para el mercado externo. (MIDA, 2008).

2.3.5. Otoe

Es un producto no tradicional de exportacion, que cubre la demanda de
poblacién latina en EEUU y otros paises. La Oferta nacional (produccién) de
otoe crecera anualmente a una tasa cercana al 5%, mientras que la Demanda
nacional (Consumo Aparente) a una tasa menor (entre 1 y 2%). En el mediano
plazo, la demanda no tendra capacidad de absorber la oferta nacional, y la

salida es la exportacion, como ocurre actualmente. (Censo Agropecuario, 2001).
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Con el riego, Panama puede salir al mercado de esta raiz en los meses de
precios altos. EI otoe ha mostrado una tendencia inestable en el mercado
externo pero por influencia de las exportaciones costarricenses y dominicanas
con ofertas voluminosas y una demanda estable en EEUU, los precios han

caido, pero aun es rentable exportar. (MIDA, 2008).

2.3.6. Zapallo

La demanda de zapallo esta influenciada por las exportaciones; este rubro se
cultiva con orientacién al mercado externo, hay también cultivos orientados al
consumo local y regional, pero no son los dominantes. Cuando las exportaciones
no se logran en la magnitud prevista, los excedentes nacionales son cuantiosos,
superando el consumo tradicional, lo cual conduce a caidas excesivas de
precios. La produccién del zapallo es destinada para el mercado de exportacion
y para el consumo interno. Panama produce este rubro durante todo el afio y

sale al mercado internacional durante los doce meses del afio. (MIDA, 2008).

Los precios internacionales son muy oscilantes; esta inestabilidad se debe a
sobreofertas de Costa Rica, Republica Dominicana y también de Panama Con
este producto no ocurre como en otras raices conectadas a mercado externo,
donde hay mas organizacion y planificacion de la produccién; el otée se produce
al azar con la esperanza de que el exportador coloque parte de la produccion
afuera. Los mercados y los precios son muy cambiantes; en los ultimos afos los

precios internacionales han fluctuado con tendencias a ser bajos, al punto que
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ha decaido la rentabilidad de los agricultores. La inversién en el cultivo no es
alta, menos de B/.1.000 por Ha y usualmente es un cultivo de rotacion, por lo

gue en cierta manera es un cultivo del azar. (MIDA, 2008).

En Panama ya existe alguna organizacion, alrededor de las Asociaciones que
promueven la exportacion de raices y tubérculos; se tienen exportadores tanto
privados como cooperativos; uno de estos ultimos es la cooperativa Domingo
Basterra en Ocu, que desarrollan programas de exportacion de raices y
comercializan en el mercado externo. (MIDA, 2008). En la provincia de Chiriqui
existe organizacion empresarial e infraestructura para la exportacion de raices y
con ella el zapallo; el manejo postcosecha de este producto no requiere de
infraestructuras costosas, ademas de que las empresas existentes tienen

experiencia y conexion de mercados.

2.3.7 Mel6n

En Panamd se cultivan distintas variedades; el Melén Cantaloupe es destinado
al consumo nacional, el Honey Dew se exporta a EEUU y la UE, el Galia,
Dorado y Piel de sapo. Las regiones mas productoras de melén son Herrera,
Veraguas y Los Santos, que generan el 70% de la produccién nacional. (Censo

Agropecuario, 2001).

.La mayor parte de los productores de este rubro son tecnificados, con alta

inversion y acceso a financiamiento bancario y privado. En muchos casos, estos
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se encuentran asociados, sea a través de cooperativas de produccidon o con

exportadores privados. (MIDA, 2008).

La produccion y las exportaciones de melon (oferta nacional) seguiran creciendo
en los préoximos afios a una tasa cercana al 11% anual; el mercado internacional
tiene una tendencia de crecimiento sostenido de entre 3 y 5%, y la experiencia
lograda por Panama permite el crecimiento anunciado. El melén es una de las
frutas de mayor crecimiento en el comercio exterior; es uno de los productos
agricolas de mayor dindmica exportadora, con perspectivas de crecimiento
continuado. (Censo Agropecuario, 2001). La produccion de melén de Panaméa
se destina casi exclusivamente al mercado externo; son muy escasos los
agricultores que cultivan para mercado interno, este es un cultivo programado y
concertado con los exportadores, para aprovechar las ventanas del mercado

externo. (MIDA, 2008).

Sera fundamental para el desarrollo organizativo de la comercializacion de la
produccion del sistema de Remigio Rojas que los productores puedan formar
vinculos y alianzas con los exportadores, como coinversionistas en las
empresas. En el frente externo, las alianzas deben permitir que los productores
en alianza con los exportadores, compren acciones en empresas de brokers que

den fortaleza al sistema, haciéndolo menos vulnerable y temporal. (MIDA, 2008).
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2.3.8 Sandia

El cultivo de la sandia se concentran en tres provincias: Herrera (25.9%),
Veraguas (23,8%) y Los Santos (21,8%). La mayor parte de los productores de
este rubro son tecnificados, con alta inversion y acceso a financiamiento
bancario y privado. Se encuentran asociados, en cooperativas de produccion o
con intermediarios privados que se encargan de la comercializacion en el
exterior. Sin embargo en los ultimos afios han habido empresas y/o productores
gue se han trasladado a cultivar en la provincia de Chiriqui en la zona de San
Lorenzo; en Alanje hubo una cooperativa de productores que llevaron a cabo un
proyecto de exportacion en la década de 1990. La produccion de sandia esté
muy vinculada al mercado interno y asi mismo al mercado exterior. Se estima
gue las exportaciones de sandia pueden crecer en los préximos afios a una tasa
media de 5% anual, la produccién no tiene obstaculos para responder a ese

crecimiento y al del consumo externo. (Censo Agropecuario, 2001).

La sandia panamefia cuenta con posibilidad de ingreso en el mercado
Norteamericano casi durante todo el afio, con excepcion de los meses de abril a
junio. En Europa, los mejores meses son de diciembre a mayo. La nueva oferta
del proyecto Remigio Rojas no tendra problemas de demanda externa o interna,
dada la capacidad competitiva de la regidén, ahora potenciada con el riego;

también por la experiencia exportadora y de mercado interno. Hay suficiente
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capacidad de demanda externa, con importante crecimiento, en paises

conocidos y en nuevos paises. (MIDA, 2008).

2.3.9 Pifia

Dadas la condicién agro climéatica de la zona del proyecto, el cultivo de pifia se
perfila como unos de los rubro de importancia para la exportacion y la agro
industrializacién. La pifia es un producto cuya produccion organizada esta
enfocada hacia la exportacion. En el Mercado Internacional se comercializa
principalmente pifia fresca, conservas de pifia, jugo concentrado, pifa

deshidratada, rodajas congeladas, mermeladas y néctares. (MIDA, 2008).

La industria de produccion de pifia se ha desarrollado ampliamente a nivel
mundial en los ultimos cinco afios, motivada por el aumento sostenido de la
demanda de frutas tropicales sean frescas, en conservas y jugos o secos; en los
mercados de Estados Unidos y Europa. La pifia es la tercera fruta tropical en
volumen de produccién a nivel mundial después del banano y el mango. (MIDA,

2008).

Las nuevas areas del proyecto Remigio Rojas se orientaran a mercado externo
de preferencia; el mercado mundial de la pifia muestra gran dinamismo, y dada
la experiencia de Panama en la exportacion, incluso las recientes de Chiriqui, no
se preven dificultades para colocar en el exterior, especialmente en la UE, los

volumenes de nueva produccion del proyecto. (MIDA, 2008).
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Hay mercado externo para la pifia, creciente y sostenido; la estrategia para
llegar a ellos debe ser integrar productores del area del proyecto con empresas
exportadoras que ya han iniciado cultivos y exportaciones, para hacer parte de
alianzas que se van consolidando. Paralelamente, se deben fomentar
organizaciones de productores orientadas a fortalecer estas alianzas con los
exportadores, y para potenciar el proceso productivo en: semillas, compra de
insumos, utilizacion de maquinaria, y agregar valor en la postcosecha, como el
empacado en centros de acopio de fruta, pero todo bajo un esquema integrado

con los exportadores responsables. (MIDA, 2008).

También hay muy buenas posibilidades de trabajar mas intensamente en el
mercado interno, comenzando por las industrias que ya procesan la fruta,
aunque es un mercado aun reducido, debido en parte a falta de hébitos de

consumo de procesados de pifia. (MIDA, 2008).

2.3.10 Papaya

El 68% de la produccién nacional de papaya se localiza en la Provincia de
Chiriqui. (Censo Agropecuario, 2001). Las perspectivas de produccién de
papaya en Panamda durante los préximos afios estaran vinculadas con el
comportamiento del mercado exterior y también del interno, que debe crecer de

manera importante, si hay una oferta organizada. El Consorcio, estima que las
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exportaciones (por tanto, la produccion nacional) de papaya puede crecer en los

préximos afios a una tasa modesta de 3% anual.

Los cultivos tradicionales no parecen crecer, en cambio si lo haran los
tecnificados, como los propuestos para Remigio Rojas; éstos irAn acompafiados
de estrategias de mercado interno y externo, que aseguran la absorcién de una

oferta modesta como seré la del proyecto (110 Has). (MIDA, 2008).

La papaya se cultiva esencialmente para el consumo interno, pero hay casos de
exportacion, a pesar de las serias restricciones de orden sanitario que debe
superar el productor y el exportador de esta fruta, debido a que Panama esta
infectado con la mosca de la fruta, mal que no existe en EEUU, pais comprador.

(MIDA, 2008).

El mercado interno es el destino de la mayoria absoluta de la papaya, que es de
produccién tradicional, casi de cultivos al azar, sin tecnologia, sin manejo
postcosecha. Existen producciones y agricultores tecnificados, tanto para
mercado interno como para algunos intentos de exportacion, que estan
recuperando el prestigio de la papaya. La papaya también inicia procesos en
agroindustrias de jugos y pulpas, al lado de otras frutas tropicales. En Chiriqui,

actualmente, dos industrias compran papaya. (MIDA, 2008).
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2.3.11 Maracuyéa

La Maracuya es originaria del trapecio amazoénico y Brasil el mayor productor
mundial. Es una fruta de gran valor por su intenso aroma y sabor dulce-acido, y
por lo mismo se utiliza como base para bebidas industrializadas, aunque
también existen variedades dulces. Es el segundo jugo exotico en importancia

después del jugo de pifia, en el mercado mundial (MIDA, 2008).

La Maracuya panamefia se cultiva con destino al consumo interno, es de
produccion tecnificada en Chiriqui, hay pocos productores pero orientados al
mercado de la industria regional y parte al canal de distribucién en fresco, local y

regional. (MIDA, 2008).

Chiriqui es el principal productor de Maracuya con el 93,8% de la produccion
nacional la cual esta orientada a las industrias locales que la compran para

procesado en jugos y otras formas. (MIDA, 2008)

No hay exportacion de Maracuya de Panama@, cuyo mercado principal es en jugo
concentrado y pulpas, aunque hay demanda externa en fresco, especialmente
para Espafia. En Panama hay industrias procesadoras que han trabajado la
fruta, tiene capacidad instalada para concentrar y exportar jugos, pero no se han
interesado lo suficiente, en parte por la debilidad del mercado interno, que
motiva la importacion de concentrados de los paises exportadores. (MIDA,

2008).
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El mercado del Maracuyé esta latente y sin explorar en el mercado interno; es
una fruta de extraordinarias capacidades de conseguir adeptos en la demanda
en nuestros paises, con excelente comportamiento industrial. Es una de las mas
indicadas en la mezcla de jugos, por dar el sabor, el aroma y el “cuerpo” que
requieren los mejores jugos naturales. Pero se requiere que los estamentos
involucrados en el Maracuyd conquisten el mercado interno: es decir,

productores e industriales. (MIDA, 2008).

La fruta tiene importante mercado externo, pero procesada, aunque muy
competido en el presente, por la masiva exportacion de Brasil, Colombia y
Ecuador. Panamé& ha procesado ya este producto (Nestlé€) y lo ha dejado para
importar concentrados que resultan mas competitivos, pero ello es una prueba
de la existencia de un mercado interno importante que puede entrar a

substituirse con produccién y procesamiento en el pais. (MIDA, 2008).

2.3.12 Lim6én

La Provincia de Chiriqui es la principal productora a nivel nacional con el 22,5%,

de la produccién (Censos Agropecuarios, 2001).

La demanda interna del limén es para uso industrial y para preparacion de
ceviches, ciertos tipos de comida, bebidas y para consumo fresco, habiendo una
demanda insatisfechas para los meses de diciembre a marzo, en donde el

producto escasea y por tanto los precios se disparan. En los ultimos afios se ha
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importado el jugo de limén concentrado distribuido por los supermercados. Hay
cultivos tecnificados en el pais y algunos en Chiriqui, que apuntan a un
desarrollo mejorado, con tecnologia y busqueda de mercados selectos, o “fuera
de estacion”, que significa producir y ofrecer cuando muy pocos salen al

mercado, y los precios son elevados. (MIDA, 2008).

Las industrias procesadoras de Chiriqui y otros sectores demandan el limoén para
los preparados con frutas, para fabricacién de jugos, jaleas, mermeladas y otros;
también para extraccion de aceites esenciales. Ante la carencia de una oferta de
limén que sea rentable para la extraccion de aceites esenciales, una industria de
Chiriqui lleva a cabo sus propios cultivos (40 Has), con destino industrial. (MIDA,

2008).

La industria nacional es importadoras de aceites y concentrados de limén, lo que
sefiala derroteros para el cultivo del limén que puede entrar a sustituir
importaciones, si cumplen estos cultivos con exigencias de calidad y

competitividad. (MIDA, 2008).

2.3.13 Carne de Res

La ganaderia bovina de Panama esta conformada por tres tipos de hatos: de
carne, de leche y doble propésito. Chiriqui es la primer provincia ganadera, con
el 22% del hato nacional. La ganaderia panamefia de carne es, en términos

generales, extensiva y con poca tecnificacion. (Censo Agropecuario, 2001).
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La oferta y la demanda de carne han ido en relativo equilibrio, considerando la
demanda interna y las exportaciones. Al ritmo histérico, se considera que el pais
tendria una sobreoferta de carne para el mercado interno a partir del afio 2008,
lo que implica continuar con las exportaciones e incluso incrementarlas (MIDA,
2008). El pais tiene importantes potencialidades para incrementar la produccién
y la productividad de la ganaderia, en especial en las nuevas zonas de riego,
donde es factible multiplicar varias veces la productividad y ofrecer carne de alta
calidad apetecible en los mercados externos que demandan carnes de ganado
indicus, caracterizado por su bajo contenido de grasas intersticiales, menos
susceptibles de estimular el crecimiento de colesterol en los consumidores. El
sistema de mercadeo de la carne es relativamente eficiente; hay empresas de
exportacion bien posicionadas y con buenas perspectivas de seguir exportando
cortes de carne a un listado de paises europeos y asiaticos, favorecidos por la
ausencia de aftosa en Panama. Las subastas ganaderas regulan y equilibran el

mercado. (MIDA, 2008).

2.4. Antecedentes de un Canal de Riego

Existen antecedentes remotos en la realizacion de canales, tanto de regadio
como para la navegacion, que nos trasladan en el tiempo a siglos antes de
Cristo y en el espacio a paises tanto europeos como del lejano Oriente. Pero
serd a finales de la Edad Media cuando los canales comiencen a tener una

importancia destacada en Europa. En los Paises Bajos su desarrollo fue
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significativo, empezandose a aplicar alli algunas novedades tecnolégicas. En
Italia, particularmente en Lombardia, canales que en principio fueron construidos
para el regadio se van transformando para la navegacién, aplicando
considerables innovaciones tecnoldgicas que la favorecieron: esclusas, puentes,

acueductos, etc., hasta llegar a nuestros dias (Fuentes, 1996).

Durante el XVI, siglo del Renacimiento, hubo un gran desarrollo de los canales y
de la navegacion fluvial en varios paises europeos (Italia, Francia, Alemania,
Holanda y otros); para ello se fomentaron y llevaron a cabo importantes
proyectos de ingenieria hidraulica, como las compuertas tipo mitra inventadas

por Leonardo da Vinci. (Fuentes, 1996).

Los canales se pueden clasificar segun el uso final que tengan: canales para
agua potable, riego, drenaje, energia hidroeléctrica, entre otros. Los mismos
tienen la finalidad de conducir los caudales de captacion desde la obra de toma
hasta el lugar de carga o distribucion, de acuerdo a la naturaleza del proyecto y
en condiciones que permitan transportar los volimenes necesarios para cubrir la

demanda. (Castafién, 2000).

En general, el canal de aduccion en una cuenca de montafa, es la obra que
requiere las mayores inversiones comparando con las demas obras civiles de un
sistema hidraulico, ya que debido a su longitud y condiciones topograficas, los
volumenes de excavacion, materiales de construccion, etc. superan en general

al resto de obras civiles (obra de toma, camara de carga o tanque de
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almacenamiento). En muchos casos el costo de inversion del canal sera

fundamental para establecer la viabilidad de un proyecto. (Gurovich, 1999).

2.4.1. El Canal de Riego Remigio Rojas, como obra civil

El canal de conduccién es un conducto abierto de 4.6 Km de longitud, mediante
el cual se conducen por gravedad, los caudales requeridos por el sistema de
riego desde la captacion hasta el inicio de la zona regable. En su alineamiento
atraviesa la comunidad de Mostrenco, afectando en su recorrido, 21 fincas
privadas. (Resumen Ejecutivo, Mida, 2008).

Se realizaron trabajos colocacion de compuertas, valvulas de alivio, construccion

de sistemas de drenaje, conformacion de berma y sembrado de grama.

Foto 2: Canal de Riego Remigio Rojas, obra civil. (Pérez Marisol. 2008)

El canal principal es un conducto de 3.3 Km de longitud, mediante el cual se

distribuye el agua a los canales secundarios. El canal inicia en la entrada de la
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comunidad de Guasimo y va paralelo a la via que conduce a la comunidad de
Orillas del Rio, finalizando en la comunidad de Guarumal Arriba. Se realizaron
trabajos de construccion de juntas, instalacion de compuertas, siembra de
grama, construccion de cunetas, pasos y accesos (Mida, Alanje. 2008).

Es un canal de 6 Km de longitud, revestido de hormigdon, mediante el cual se
conducird el agua a los sectores de riego para abastecer a los canales terciarios.

(Mida, Alanje. 2008).

Foto 3: Vista Parcial del Canal de Riego Remigio Rojas, se observa que esta
construida de hormigon (Pérez Marisol. 2008)

Se realizaron trabajos de construccién de estructuras hidraulicas, tales como:

tomas prediales, controles simples y de caidas verticales e instalacion y ajuste

de diferentes compuertas.
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Foto 4: Canal secundario S-2 (Pérez Marisol. 2008)

El Canal secundario S-2 cuenta con una longitud de 5.414 Km, y a través del
cual sera conducida el agua que regara y abastecera a los canales terciarios
(Mida, Alanje. 2008).

El Canal secundario S-3 tiene una longitud de 4.691Km, a través del cual el
agua es conducida a los sectores de riego para abastecer a los canales

terciarios y cuaternarios (Mida, Alanje. 2008).
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Foto 5: Canal secundario S-4 (Pérez, Marisol. 2008)

Con una longitud de 5.9 Km, el Canal Secundario S-4, este canal es quien lleva
el agua a través de los sectores de riego, abasteciendo asi los canales terciarios

y cuaternarios (Mida, Alanje. 2008).

Foto 6: Canal terciario (Pérez Marisol. 2008)
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Los Canales Terciarios son canales revestidos de concreto encargados de
conducir agua de los Canales Secundarios o Primarios directamente a las
parcelas, estos canales estan estrechamente vinculados a las caracteristicas del
terreno, generalmente siguen las curvas de nivel, descendiendo suavemente

hacia cotas méas bajas (Mida, Alanje. 2008).

Foto 7: Drenajes aferentes (Pérez Marisol. 2008)

Los drenaje de aferentes son canales que se caracterizan por ser generalmente
profundos. Estos canales no estan revestidos y su funcién principal es permitir la
retirada del agua que se acumula en depresiones topogréficas del terreno ya sea
por la elevacion del nivel freatico causado por el riego o por aguas de lluvia

precipitadas. (Mida, Alanje. 2008)
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Foto 8: Obras civiles del proyecto (Pérez Marisol. 2008)

Entre otras Obras Civiles se realiz6 la construccion de Estructuras hidraulicas
como son tomas prediales, cabezales para riego, camaras desarenadoras,

pozos de bombeo, colocacién de compuertas. (Mida, Alanje. 2008)
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Foto 9: Compuertas del proyecto (Pérez Marisol. 2008)

Cuenta ademas con una planta Postcosecha con el ensamblaje de las lineas de
empaque, con acabados de pisos y paredes de bafo, pintura de paredes

externa e internas de la planta (Mida, Alanje. 2008).

Foto 11: Planta procesadora (Pérez Marisol. 2008)
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Durante la operacion de las obras del proyecto ha sido necesario incorporar una

serie de trabajos y estructuras adicionales no previstas en los disefios, motivado

por diversas causas entre las que se destacan:

[1Subdivision de fincas destinadas a la instalacién de sistemas de riego a
presién, lo cual ha originado el incremento de la cantidad de tomas,
estaciones y equipos de bombeo, cabezales de control, sistemas de tuberias
y accesorios.

[JRequerimientos de puentes y otras estructuras de cruce sobre los canales,
no previstos en los disefos, para garantizar el acceso a fincas y residencias.
CIncrementos de trabajos de adecuacién de cauces de drenajes naturales.
[1ICambios sustanciales en el nUmero, tamafo y equipamiento de las plantas
de post cosechas.

Construccion de la garita de seguridad.

Estos cambios han generado un incremento del costo de las obras con el

consiguiente efecto sobre el valor del contrato cuya cuantia esta en proceso de

determinarse (Mida, Alanje. 2008).

5. Organizacion y Transferencia

[1Se continua con el desarrollo de las Visitas individuales a productores para
la motivacion y sensibilizaciéon de los productores y capacitacion sobre los
estatutos de la organizacion.

[A la fecha existen 295 Usuarios del Sistema de Riego de los cuales 207 se

encuentran debidamente inscritos en la Asociacion (Mida, Alanje. 2008).
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e Se dictaron charlas de divulgacion del Proyecto dirigidas a los distribuidores
de insumos agropecuarios y sector bancario de la provincia (Mida, Alanje.
2008).

e Se continla en el proceso de asistencia técnica a los 21 productores
beneficiarios de la primera siembra, en aspecto de produccién y control

integrado de plagas (Mida, Alanje. 2008).

5.1. Estrategia de comercializacién

Los productores del proyecto de riego Remigio Rojas, al igual que la mayoria
pequefios y medianos agricultores panamefios, registran una problematica
comun: han logrado avances relevantes, en términos de incremento de la
produccion y productividad; sin embargo, ello no siempre se traduce en mejoras
de precios o de ingreso de las familias, debido a que la oferta del campo sale al
mercado en condiciones muy desventajosas de comercializacion (Mida, Alanje.

2008).

Los productores del proyecto afrontan una desventaja de negociacién por mal
sistema de comercializacién, que varia entre un siete y un 13% del precio de sus
productos. O sea, que pierden entre siete y 13% por salir en condiciones
deficientes a comercializar con el intermediario tradicional que les compra en

finca (Mida, Alanje. 2008).
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Se acepta que una de las causas de la debilidad exportadora de nuevos rubros
en Panama se origina en la carencia de organizaciones fuertes de productores
para el acopio, y para responder ante planes productivos y de suministro con el

exportador, y menos en la falta de mercados externos (Mida, Alanje. 2008).

La estrategia propuesta para el proyecto de riego apunta a la organizacion de
una o varias organizaciones (cooperativas o empresas segun el caso, lo cual se
trata adelante), que constituya el eslabén clave de los productores del Proyecto
de Riego, y puedan acceder a canales de comercializacion de alcance nacional

o internacional, del tenor del que especifica el esquema siguiente:

* Esquema propuesto: Alianza estratégica de mercado externo e interno

Y= A

Productores Empresa Exportadores Mercado
proyecto comercializadora Industrias externo e
riego Productores Cadenas interno

La responsabilidad de la fase del proyecto de implementacion vy
acompaflamiento sera lograr la creacion de la empresa asociativa
comercializadora (eslabén dos de la cadena), conectarla con los exportadores,
industrias y cadenas comerciales (eslabén tres), y poner en operacion durante

tres afos el proceso en capacitacion-consolidacion.
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Esta estrategia trabaja con dos lineamientos basicos:

e Asegurar la gestion de los agricultores en actividades reales de
comercializacién. Deben actuar como sujetos activos para la solucion de sus
problemas, y contribuir realmente a la sustentabilidad de los programas y
proyectos.

e Poner en practica un método novedoso de capacitacién-accion, mediante la
constitucion de un fondo de aprender haciend”, o sea un proceso de
aprendizaje tutorado por una entidad de apoyo, en este caso el proyecto en
su fase de implementacion y acompafiamiento. También es un fondo de
iniciativas campesinas para la comercializacion, procesamiento y otras

responsabilidades (Mida, Alanje. 2008).

Este es un modelo de trabajo encaminado a fortalecer grupos primarios y sin
experiencia, de pequefios y medianos productores para la comercializacion,
como los del Proyecto de Riego Remigio Rojas, y se construye en cinco pasos,

que son.

Paso 1° Organizacion de productores. Paso 2° Servicios de apoyo (capacitacion,
acompafamiento). Paso 3° Fondo de aprender haciendo comercializacion. Paso
4° Construccion de infraestructuras para el acopio, manejo, empaque Yy
almacenamiento de la produccién y dotacion de equipos u elementos fisicos que

estos requieran. Paso 5° Crédito para comercializacion (Mida, Alanje. 2008).
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Los cinco pasos tienen orden secuencial y no puede darse un paso posterior sin
haberse cumplido el anterior. Es requisito de la estrategia, que los pasos 2, 3, 4
y 5 estén permanentemente orientados a consolidar el paso 1: la organizacién
de productores, la cual debera lograr metas de autonomia y sustentabilidad post-
proyecto. El paso 1 no se consigue en poco tiempo, ni conformando una
asociacion con estatutos aprobados, es un proceso que ocupa toda la vida del

proyecto, y en etapas postproyecto.

5.1.1. Desarrollo de la estrategia de comercializacion

Se propone: 1) poner en ejecucion mecanismos efectivos de comercializacion
asociativa de la produccion, y 2) desarrollo socio-empresarial de los beneficiarios
del proyecto en manejo de mercados, procesamiento y agregacion de valor a las
cosechas. No sera conveniente promover una sola empresa “multiproducto”,

sino varias especializadas por rubro y destinos de mercado, como:

e Granos (arroz y frijoles).
e Cucurbitaceas.
e Raices, tubérculos y platano.

e Ganado de carney leche.

Son instrumentos operacionales de la estrategia:

- La capacitacion a los productores en el oficio de comercializacion.



55

La constitucion de una (s) empresa (s) comercializadora autogestionaria
(mixta: productores — empresarios — comercializadores — industriales-
exportadores-), controlada o con importante participacién de los productores

beneficiarios del proyecto de riego (Mida, Alanje. 2008).

5.2. Obras fisicas y acciones complementarias requeridas

La ejecucién del Proyecto Integral de Riego Remigio Rojas implicé dos grandes

actividades:

Construccién de las obras, que son relativamente simples técnicamente y de

una aplicable magnitud, siendo hoy dia una realidad.

Implementacion de los programas de: Capacitacion y Transferencia de
Tecnologia, Organizacion para la ejecucién y supervision de las obras y
Acompafiamiento para la operacion inicial del Sistema a cargo de los
Usuarios y Acompafiamiento durante el montaje y puesta en marcha de la
propuesta de Comercializacién de la Produccion por parte de los usuarios,
gue tal vez es la actividad mas novedosa del esquema planteado y sobre la

cual existen grandes expectativas. (MIDA, 2006).

5.3. Acciones complementarias

Para garantizar la sostenibilidad y permanencia en el tiempo de un sistema de

riego, no solo basta con entregarles a los productores una serie de obras fisicas,
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sino que se les debe preparar para utilizar y mantener adecuadamente estas
obras; para usar las agro tecnologias propuestas para los diferentes cultivos
recomendados y para lograr una comercializacion rentable de la produccién

obtenida. (MIDA, 2006).

5.3.1. Modelo de organizacion para la administracion, operacion vy

mantenimiento de las obras por parte de los usuarios

Incluye estructura organizativa, manual de funciones, procedimientos, manuales
operativos, proyecto de reglamento para el funcionamiento, presupuesto y
propuesta tarifaria para garantizar la autosuficiencia economica de la
administracion y operacion del sistema de riego en manos de los usuarios.

(MIDA, 2006).

5.3.2 Programa de capacitacién y transferencia de tecnologia para la
organizacion, administracién, operacion, mantenimiento vy

conservacion del sistema de riego

Incluye un programa completo de capacitacion a los usuarios y técnicos del
sistema que cubre entre otros temas los siguientes: Organizacion de la
Asociacion de usuarios, transferencia del sistema de riego a los usuarios,
organizacion de la administracion y operacion del sistema de riego, tecnologia

de manejo del agua de riego, tecnologia de cultivos bajo riego, tecnologia
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pecuaria, manejo de postcosecha, mercadeo y comercializacion y conservacion

del medio ambiente. (MIDA, 2006).

La capacitacion se ha estado llevando a cabo en los dos primeros afios de
ejecucion del proyecto, mientras se construyo las obras. Actualmente, en su fase
de operacion y durante dos afios mas, se esta produciendo el proceso de
transferencia de tecnologia en donde se complementa la capacitacion con
aplicaciones practicas y se hace un acompafiamiento a los usuarios durante
todas las actividades técnicas, administrativas y de mercadeo y comercializacion
gue ellos realizan; esta etapa la hemos llamado acompafiamiento durante la

operacion inicial. (MIDA, 2008).

El acompafiamiento inicial durante la implementacion y puesta en marcha de la
estrategia de comercializacion implica acompafiar por tres afios a los
productores del sistema de Riego dirigiéndoles y asesorandolos en la
implementacion de la estrategia de comercializacion que plantea el estudio para
gue los usuarios del sistema sean quienes comercialicen sus propios productos,

con los beneficios econdmicos que ello implica. (MIDA, 2006).

5.3.2 Organizacion de Productores

Se organiza y fortalece la asociacion de usuarios del sistema de riego, para

facilitar:
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e El proceso gradual de transferencia de la administracion, operacion y
mantenimiento de las obras.
e La produccion.

e La gestion y comercializacion de la produccion.

5.3.3. Capacitacién y Transferencia de Tecnologia:

Se desarrollardn programas de capacitacion en aspectos relacionados con:
e Tecnologia de manejo del agua de riego.
e Mercadeo y comercializacion.
e Agronegocios.
e Agrotecnologia de los cultivos propuestos.
e Manejo de postcosecha.
e Tecnologia pecuaria.

e Operacion y mantenimiento de las obras.

Manejo ambiental.

5.3.4 Investigacion y Validacion

e [I1Se reviso y dio respuesta, a la documentacién presentada por PROJETEC,
en relacion al Plan de Implementaciéon de Parcelas Demostrativas de los

cultivos de meldn, zapallo, fiame y pifia (MIDA, 2006).

e [IDe acuerdo a lo convenido entre el IDIAP, MIDA y la Empresa, se han

realizado reuniones y visitas al campo conjuntamente con especialistas del
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IDIAP en cultivos de agroexportacion, con el propdésito de supervisar el
desarrollo de la primera siembra. Ademas, se realiz6 exposicion a técnicos
del MIDA, responsables de dar seguimiento y asistencia técnica a los
productores de la primera siembra de sandia, sobre dosis y frecuencia de

riego, a fin de mejorar sus conocimientos, sobre este tépico (MIDA, 2006).

Se continda con las actividades de investigacion, propuestas por el IDIAP en:
Comportamiento de tres variedades promisorias de arroz y en tres
variedades de sandia, con potencial de exportaciéon, a diferentes niveles de
déficit hidrico a fin de determinar la frecuencia éptima de riego, para ambos

rubros (MIDA, 2006).



IV. RESULTADOS Y DISCUSION

A continuacién se presentan los resultados del instrumento aplicado para el
desarrollo de esta investigacion, a través de cuadros y graficas con los respectivos

resultados.
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CUADRO I: SEXO DEL JEFE DE FAMILIA SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE

SEXO FRECUENCIA PORCENTAJE

Masculino 72 90.00

Femenino 8 10.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez Marisol. 2008

El jefe de familia segin la encuesta aplicada a usuarios del canal de riego
Remigio Rojas en Alanje, corresponde principalmente a los hombres (90%) y las
mujeres se ubican en un (10 %), por lo que en la mayoria de los casos la figura
masculina ejerce mayor influencia, por tanto es el hombre quien mayormente se

dedica a las labores de campo.
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GRAFICA 1. SEXO DEL JEFE DE FAMILIA SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN
ALANJE

10%

.4 Masculino LI Femenino

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO II: ESCOLARIDAD DEL JEFE DE FAMILIA, SEGUN ENCUESTA
APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO

ROJAS EN ALANJE

ESCOLARIDAD FRECUENCIA PORCENTAJE
Primarios 8 10.00
Secundarios 54 67.50
Universitarios 6 7.50
Otros 12 15.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez Marisol. 2008
La encuesta aplicada, sefiala que la escolaridad de los jefes de familia es de un
(67.5 %) a nivel secundario, otros tipos de escolaridad (15%), nivel Primario

(10%), Nivel Universitarios (7%). Es importante sefialar que la mayoria de los jefes

de familia completaron estudios secundarios y una minoria con estudios

universitarios, por lo que muchos de los conocimientos adquiridos se lograron de

forma empirica, e inclusive capacitaciones brindadas por el proyecto.
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GRAFICA 2. ESCOLARIDAD DEL JEFE DE FAMILIA, SEGUN ENCUESTA
APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO
ROJAS EN ALANJE.

i Primarios LiSecundarios & Universitarios L1Otros

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO Ill: CANTIDAD DE HIJOS POR FAMILIA, SEGUN ENCUESTA
APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO
ROJAS EN ALANJE

CANTIDAD DE HIJOS FRECUENCIA PORCENTAJE
uno 7 8.75
Dos 11 13.75
Tres 23 28.75
Cuatro 31 38.75
Cinco y méas 8 10

Total 80 100.00

Fuente: Pérez Marisol. 2008

Segun la encuesta aplicada a familias participantes,

el promedio de hijos por

hogar: El 38.75% sefial6 que cuatro hijos por familia, el 28.75% mencioné tres

hijos, el 10% seleccionaron cinco y mas por familia y el 8.75% manifesté que a un

hijo. A simple vista se observa que el promedio de hijos por familia corresponde a

cuatro, seflalando que ya muy poco se dan las familias grandes como en épocas

anteriores.
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GRAFICA 3. CANTIDAD DE HIJOS POR FAMILIA, SEGUN ENCUESTA
APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO
ROJAS EN ALANJE

10% 8%

14% \

39%

LIUno L1 Dos L1Tres - Cuatro L1 Cincoy mas

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO IV: EDAD PROMEDIO DE LOS HIJOS POR FAMILIA, SEGUN
ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO
REMIGIO ROJAS EN ALANJE

EDAD PROMEDIO DE FRECUENCIA PORCENTAJE

LOS HIJOS

De 0 a 14 ainos 9 11.00

De 14 a 18 afos 27 34.00

Mas de 18 afios 44 55.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez Marisol. 2008

Dentro de las familias que participaban en el Sistema de Riego, un 55% sefal6

gue la edad promedio de sus hijos era mayor de 18 afios, mientras que un 34 %

sefialé que tenian hijos entre 14 y 18 afios y un 11% refirié6 poseer hijos menores

de 14 afios. La edad promedio de los hijos de estas familias se ubic6é en una

poblacién joven.
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GRAFICA 4. EDAD PROMEDIO DE LOS HIJOS POR FAMILIA, SEGUN
ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO
REMIGIO ROJAS EN ALANJE.

11%

55%

LIDeOal4anos LlIDel4al8anos [IMasde 18 anos

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADROV: MIEMBROS POR VIVIENDA SEGUN ENCUESTA APLICADA A

USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN
ALANJE
MIEMBROS POR FRECUENCIA PORCENTAJE
VIVIENDA
Menos de 4 personas 20 25
Entre 5y 7 personas 26 32
Entre 8 y 10 personas 28 35
Mas de 10 personas 6 8
TOTAL 80 100.00

Fuente: Pérez Marisol. 2008

Segun la encuesta aplicada referente a la cantidad de miembros que vivian dentro

del hogar el 35% refirio que se encontraban entre ocho y 10 personas, mientras

gue un 32% refirid que residian entre cinco y siete personas, un 25% sefialé que

menos de cuatro personas y un 8% mas de 10 personas.
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GRAFICA 5. MIEMBROS VIVEN EN VIVIENDA SEGUN ENCUESTA
APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO
ROJAS EN ALANJE.

8%
\\
\ 25%
\
' 35%
32%
LI Menos de 4 personas LIEntre5y 7 personas
L1 Entre 8 y 10 personas .1 Mas de 10 personas

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO VI:  INGRESO ECONOMICOS FAMILIARES PROMEDIOS ANTES
DE LA IMPLEMENTACION DEL SISTEMA DE RIEGO, SEGUN
ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO
REMIGIO ROJAS EN ALANJE.

PROMEDIO ANTES FRECUENCIA PORCENTAJE

Menos de 150.00 16 20.00

De 151 a 300.00 35 44.00

De 301. A 450.00 22 27.00

De 450.00 y méas 7 9.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

Segun la encuesta aplicada, dentro de las familias que son usuarios del Canal de

Riego Remigio Rojas, referente al ingreso econémico familiar promedio antes se

observa que menos de B/.150.00 lo seleccion6 el 20% refirio que entre B/.151.00

a B/. 300.00 el 44% que correspondié a 35 encuestados. Mientras que entre B/.

301.00 a B/. 450.00 hubo 22 para el 27% y de B/. 450.00 y mas hubo siete para el

9%.
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GRAFICA 6: INGRESO ECONOMICOS FAMILIARES PROMEDIOS ANTES
DE LA IMPLEMENTACION DEL SISTEMA DE RIEGO, SEGUN
ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO
REMIGIO ROJAS EN ALANJE.

i Menos de 150.00 L1De 151 a 300.00
ki De 301. A 450.00 L1De450.00 y mas

Fuente: Pérez, Marisol. 2008



CUADRO VII: INGRESOS

ECONOMICOS
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FAMILIARES PROMEDIO

GENERADOS POR LAS ACTIVIDADES EN LA FINCA
DESPUES DE LA IMPLEMENTACION DEL SISTEMA DE
RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL
CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE

PROMEDIO DESPUES FRECUENCIA PORCENTAJE

Menos de 200.00 27 34.00

De 200.00 a 400.00 29 36.00

De 401. A 600.00 19 24.00

De 601.00 y méas 5 6.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

En relacion a los ingresos econdmicos familiares promedio generados por las

actividades en la finca después de la implementacién del sistema de riego se

observa que el 34% recibieron menos de B/.200.00, el 36% de B/. 200.00 a

B/.400.00. De B/.401.00 a 600.00 hubo 24%. Finalmente B/. 601 y mas se

encontroé el 6%.
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GRAFICA 7:  INGRESOS ECONOMICOS FAMILIARES PROMEDIO
GENERADOS POR LAS ACTIVIDADES EN LA FINCA
DESPUES DE LA IMPLEMENTACION DEL SISTEMA DE
RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL
CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE

4 Menos de 200.00 .1 De 200.00 a 400.00
i De 401. A 600.00 L1 De 601.00 y mas

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO VIIIl:  BENEFICIOS PARA LA FAMILIA QUE EL SISTEMA DE
RIEGO REMIGIO ROJAS LE HA TRAIDO, SEGUN ENCUESTA
APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO
ROJAS EN ALANJE

BENEFICIOS FRECUENCIA PORCENTAJE

Sl 73 91.00

N O 7 9.00

Total 80 100.00

Fuente: Pérez Marisol. 2008

Segun la encuesta aplicada, el 91% de las familias que participaron en el Canal de

Riego Remigio Rojas sefialaron que el sistema de riego les beneficid, mientras

gue un 9 % sefal6é no obtener beneficios del proyecto. Es importante resaltar que

la mayoria de las familias considera que el sistema de riego es beneficioso y que

ha contribuido grandemente con su produccion y por ende desarrollo como

agricultor.
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Grafica8. CONSIDERA QUE EL SISTEMA DE RIEGO REMIGIO ROJAS LE

HA TRAIDO BENEFICIOS PARA LA FAMILIA, SEGUN
ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO
REMIGIO ROJAS EN ALANJE

9%

91%

LISl LINO

Fuente:

Pérez Marisol. 2008
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Cuadro IX: BENEFICIOS RECIBIDOS POR EL SISTEMA DE RIEGO REMIGIO
ROJA, SEGUN ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL
DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE

BENEFICIOS RECIBIDOS FRECUENCIA PORCENTAJE

Aumento en el ingreso econémico 11 14.00

Aumento en la produccion de los 7 9.00

cultivos

Capacitacion agricola 48 60.00

Otros (Nada) 14 17.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

Los resultados de la encuesta aplicada a las familias, respecto a los beneficios

recibidos por el Sistema de Riego mostro que un 60% indico la capacitacion, un

17% selecciond otros (nada), un 14% manifestd el aumento econémico, un 9%

sefial6 aumento de produccién agricola. Para las familias que utilizaban el sistema

de riego, les era de gran utilidad las capacitaciones recibidas ya que contribuyeron

con la adquisicion de conocimiento e implementacién de nuevas técnicas en pro

de la produccion agricola.
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GRAFICA 9. BENEFICIOS RECIBIDOS POR EL SISTEMA DE RIEGO
REMIGIO ROJA, SEGUN ENCUESTA APLICADA A USUARIOS
DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE

14%
17%
-
60%
LI Aumento ingreso econémico L1 Aumento prod. cultivos
| Capacitacion agricola 14 Otros (Nada)

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO X: EXISTE PRODUCCION DE LA FINCA DURANTE TODO EL ANO
CON EL SISTEMA DE RIEGO, ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE

DIVERSIFICACION DE LA FRECUENCIA PORCENTAJE

PRODUCCION

Si 15 19.00

NO 65 81.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

Los usuarios del Sistema de Riego del Canal Remigio Rojas sefialaron que con

este sistema el 19% si existe produccion en la finca durante todo el afio, mientras

gue un 65% respondidé negativamente.
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GRAFICA 10. EXISTE PRODUCCION DE LA FINCA DURANTE TODO EL
ANO CON EL SISTEMA DE RIEGO, ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE

bd S| LINO

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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Cuadro XI: PRODUCTOS QUE SE CULTIVABAN EN LAS FINCAS ANTES
DEL SISTEMA DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE

CULTIVOS ANTES DEL FRECUENCIA PORCENTAJE
SISTEMA
Frutas (sandia, melén, pifia) 6 7.00
Arroz, maiz, frijoles 42 52.00
Verduras (otoe, yuca, otras) 22 28.00
Otros 10 13.00

TOTAL 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

Los productos que se cultivaban en las fincas antes del sistema de riego, segun
encuesta aplicada a usuarios indicaron que el 7% cultivaba frutas, mientras que el
52% arroz, maiz y frijoles, el 28% verduras y el 13% indic6 que otros. Esto indica
gue la poblacién seguia las practicas culturales en cuanto a los cultivos que son

propios de dicha region.
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Cuadro XI: PRODUCTOS QUE SE CULTIVABAN EN LAS FINCAS ANTES
DEL SISTEMA DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN
ALANJE

7%

LI Frutas (sandia, meldn, piia) LI Arroz, maiz, frijoles
M Verduras (otoe, yuca, otras) L1 Otros

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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Cuadro Xll: PRODUCTOS QUE SE CULTIVAN EN LAS FINCAS DESPUES DE
IMPLEMENTADO EL SISTEMA DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA
APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO

ROJAS EN ALANJE

CULTIVOS DESPUES FRECUENCIA PORCENTAJE
DEL SISTEMA Si no Si

Frutas (sandia, meldn, 45 35 56.00 44.00
pifia)

Arroz, maiz, frijoles 80 0 100.00 0.00
Verduras (otoe, yuca, 75 5 94.00 6.00
otras)

Otros 15 65 20.00 80.00

TOTAL 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

Los cultivos que se cultivan ahora en los predios de los usuarios del sistema de

riego Remigio Rojas ha variado significativamente.

Se observa que el 56%

incluye frutas. Mientras que el 100% arroz, frijoles y maiz. El 75% indicaron que

verduras mientras que un 20% prefiri6 indicar que otros.
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Gréafico 12 PRODUCTOS QUE SE CULTIVAN EN LAS FINCAS DESPUES DE

IMPLEMENTADO EL SISTEMA DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA
APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO
ROJAS EN ALANJE
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Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO XIll:  IMPORTANCIA ECONOMICA PARA LA COMUNIDAD DEL
SISTEMA DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE
IMPORTANCIA ECONOMICA FRECUENCIA PORCENTAJE
Sl 75 93.75
N O 5 6.25
Total 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

Al encuestar a los usuarios del Canal de Riego Remigio Roja, respecto a la

importancia econdémica para la comunidad, un 97% respondié positivamente,

mientras que el 3 % respondié negativamente. EIl canal de Riego contribuye con

la economia de la comunidad y de los agricultores, permitiéndoles contar con los

ingresos necesarios para salir adelante e invertir en nuevas cosechas, a la vez

gue le permite cubrir los costos de produccion.
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GRAFICA 13. IMPORTANCIA ECONOMICA PARA LA COMUNIDAD DEL
SISTEMA DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE

b S| LINO

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO XIV: IMPORTANCIA SOCIAL PARA LA COMUNIDAD DEL
SISTEMA DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE
IMPORTANCIA SOCIAL FRECUENCIA PORCENTAJE
Si 78 97.00
No 2 3.00
TOTAL 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

El 97% de las familias considerd que el sistema de riego fue de importancia social
para la comunidad, mientras que un 3% consideré que no era importante. Alanje
es un Distrito de gran produccién, por lo que el Canal de Riego Remigio Rojas ha
contribuido grandemente con los productores, permitiendo a su vez lograr un

impacto social positivo a la comunidad y a la provincia.



Gréfica 14.
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IMPORTANCIA SOCIAL PARA LA COMUNIDAD DEL SISTEMA

DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL

CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE
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Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO XV: PARTICIPACION DE LOS MIEMBRO QUE INTEGRABAN LAS
FAMILIAS EN LAS LABORES DE LA FINCA ANTES DEL
SISTEMA DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE
PARTICIPAN FRECUENCIA PORCENTAJE
Siempre 47 59.00
Casi siempre 19 24.00
Nunca 9 11.00
No contesto 5 6.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

En cuanto a la participacion de los miembros de la familia en las labores de la
finca, antes de la implementacion del sistema de riego, el 59% refirié que siempre,
un 24 % casi siempre, mientras que un 11% refiri6 que nunca y un 6% no
contesto. Dentro de la participacion en la produccion de la finca la familia
contribuye como pilar fundamental. Los hijos son incluidos en la produccion activa
de la finca y orientados desde pequeiios, a fin de que en un futuro estos puedan

tomar el control de la produccion.
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Gréafica 15. PARTICIPACION DE LOS MIEMBRO QUE INTEGRABAN LAS
FAMILIAS EN LAS LABORES DE LA FINCA ANTES DEL
SISTEMA DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE
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Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO XVI: PARTICIPACION DE LOS MIEMBROS EN LAS NUEVAS
LABORES DE LA FINCA CON EL SISTEMA DE RIEGO,
SEGUN ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL
DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE

PARTICIPACION EN EL FRECUENCIA PORCENTAJE

SISTEMA DE RIEGO

Siempre 32 40.00

Casi siempre 25 31.00

Nunca 15 19.00

No contesto 8 10.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

Respecto a la participacién de los miembros de las familias usuarias del Sistema
de Riego Remigio Rojas, el 40% de la poblacién encuestada refiri6 que siempre
participaban, un 31% casi siempre, el 19% nunca y el 10% no contesto. El
sistema de riego perpetua la participacion de la familia siendo de provecho, ya
gue la capacitacion brindada a las familias es util al rendimiento de cosecha y

perfeccionamiento del producto.



GRAFICA 16.
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PARTICIPACION DE LOS MIEMBROS EN LAS NUEVAS
LABORES DE LA FINCA CON EL SISTEMA DE RIEGO,
SEGUN ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE
RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE
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Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO XVII: ASESORIA QUE RECIBEN SOBRE LA FORMA EN QUE DEBE
SER LLEVADA LA PRODUCCION HASTA LLEVARLA AL
CONSUMIDOR FINAL, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE
ASESORIA FRECUENCIA PORCENTAJE
Siempre 30 38.00
Casi siempre 23 28.00
Nunca 11 14.00
No contestd 16 20.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

En cuanto a la Asesoria que recibian los usuarios del sistema por parte del Canal
de Riego Remigio Rojas, el 38% de las familias respondié que siempre, mientras
gue un 28% casi siempre, el 20 % no contesté y un 14% sefal6 que nunca. El
canal de Riego Remigio Rojas implementé un programa de capacitacion vy
asesoramiento en beneficio de los productores, a fin de que estos encuentren las

herramientas necesarias para llevar su produccion.



GRAFICA 17. ASESORIA QUE RECIBEN SOBRE LA FORMA EN QUE DEBE
SER LLEVADA LA PRODUCCION HASTA LLEVARLA AL
CONSUMIDOR FINAL, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE

20%

14%

28%

I Siempre
Casi siempre
Nunca

Nocontestd

Fuente: Pérez Marisol. 2008




Cuadro XVIIl:  CAPACITACION RECIBIDA PARA QUE
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LA FAMILIA

BUSCARA VALOR AGREGADO A SUS PRODUCTOS
(AGROINDUSTRIA), SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE

CAPACITACIONES SOBRE EL VALOR FRECUENCIA | PORCENTAJE
AGREGADO
Siempre 67 83.75
Casi siempre 13 16.25
Nunca 0 0
No contesto6 0 0

Total 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

En cuanto a la capacitacion para que las familias buscaran valor agregado a sus

productos, el 83.75% refirid siempre recibir capacitacion, un 16.25% casi siempre,

mientras que un 0% nunca y el 0% no contesto. El Sistema de riego Remigio

Rojas brind6 las herramientas necesarias para que los agricultores pudiesen

aplicar nuevas técnicas y aprovechar al maximo el valor agregado de su

produccion.




100

GRAFICA 18. CAPACITACION RECIBIDA PARA QUE LA FAMILIA BUSCARA
VALOR AGREGADO A SUS PRODUCTOS (AGROINDUSTRIA),
SEGUN ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE
RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE

0% 0%

@ Siempre
[ Casi siempre
ENunca

[INocontestd

Fuente: Pérez Marisol. 2008



CUADRO XIX: MAYORES

INGRESOS ECONOMICOS AL
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INCREMENTAR

LOS RUBROS DE PRODUCCION CON EL SISTEMA DE
RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL
CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE

MAYORES INGRESOS FRECUENCIA PORCENTAJE

Sl 75 94.00

NO 5 6.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

Segun la encuesta aplicada, el 94% de las familias contestaron que si recibieron

mayores ingresos econodmicos, al incrementar los rubros de produccion con el

sistema de riego y un 6% manifestaron que no. El sistema de Riego permite

obtener mayores rubros de produccion y por ende recibir mayores ingresos

econdémicos.
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GRAFICA 109. MAYORES INGRESOS ECONOMICOS AL INCREMENTAR
LOS RUBROS DE PRODUCCION CON EL SISTEMA DE
RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL
CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE

6%

94%

S| MNO

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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Cuadro XX: FORMA EN QUE SE UTILIZO EL DINERO RECIBIDO, SEGUN
ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO

REMIGIO ROJAS EN ALANJE

UTILIZACION DEL DINERO FRECUENCIA | PORCENTAJE
Salud de los nifios y medicamentos 6 8.00
Mejoras de la vivienda 4 5.00
Compra de alimentos 4 5.00
Compra de vestuarios y zapatos 3 4.00
Gastos escolares 8 10.00
Ahorro 16 20.00
Compra de bebidas alcohdlicas 2 3.00
Participacion en actividades recreativas o 3 4.00
festivas
No ha recibido nada 26 31.00
Otros 8 10.00
TOTAL 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

En cuanto a la forma en que se utilizo el dinero recibido del proyecto se observa

gue se utilizaron en diversas actividades como sigue 8% indicaron que en salud

de los nifios y medicamentos. El 5% mejoras de la vivienda, otro 4% compra de

alimentos, el 4% indicé que compra de vestuarios y zapatos, mientras que el 10%

indicé que en gastos escolares, un 20% ahorr6. Ademas se observa que un 3%

consumid bebidas alcoholicas y un 4% participaron en actividades recreativas o

festivas, un 31% sefalaron que no han recibido nada y un 10% sefial6 que otros.
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GRAFICA 20: FORMA EN QUE SE UTILIZO EL DINERO RECIBIDO, SEGUN
ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO
REMIGIO ROJAS EN ALANJE

W Salud niflos y medic. B Mejoras vivienda m Compra alimentos
W Compra vestu./zapatos B Gastos escolares m Ahorro
= Compra beh. Alcohdl. W Partic. Act. Recre. festivas I No ha recibido nada

M Otros
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CUADRO XXI: MAQUINARIA Y EQUIPO AGRICOLA DE PROPIEDAD, SEGUN
ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO
REMIGIO ROJAS EN ALANJE

MAQUINARIAS FRECUENCIA PORCENTAJE
Tractor 16 20.00
Cosechadora 3 4.00
Rastra 12 15.00
Otros 49 61.00
TOTAL 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

En relacion a si los usuarios del canal de riego Remigio Rojas contaban con

magquinarias y equipo agricola se observé que el 20% tenian tractor, mientras que

el 4% cosechadora y el 15% rastra, mientras tanto la mayoria, es decir, el 61%

indicaron que poseian otros.
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Gréfica 21: MAQpINARIA Y EQUIPO AGRICOLA DE PROPIEDAD,
SEGUN ENCUESTA APLICADA A USUARIOS DEL CANAL DE
RIEGO REMIGIO ROJAS EN ALANJE

™ Tractor M Cosechadora Rastra ' Otros

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO XXII: PARTICIPACION EN LA ORG,ANIZACION DEL COMITE DEL
SISTEMA DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE
PARTICIPACION EN EL FRECUENCIA PORCENTAJE
COMITE
Sl 74 97.00
NO 6 3.00
Total 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

Como se ha establecido existen varias organizaciones involucradas en el

proyecto. Se observo que el 97% de los participantes en este estudio estaban

asociados o pertenecen a alguna organizacion del Comité del Sistema de Riego y

solamente 3% indicaron que no.
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Cuadro XXII: PARTICIPACION EN LA ORGANIZACION DEL COMITE DEL
SISTEMA DE RIEGO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE

8%

92%

S| HUNO

Fuente: Pérez Marisol. 2008
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CUADRO XXIIIl:  FUENTES CREDITICIAS UTILIZADAS PARA OBTENER
FINANCIAMIENTO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN

ALANJE
FUENTES CREDITICIAS FRECUENCIA PORCENTAJE
Préstamo de un banco 14 18.00
Instituto de Desarrollo 22 27.00
Banco de Desarrollo 18 22.00
Agropecuario
Otros 26 33.00
TOTAL 80 100.00

Fuente: Pérez, Marisol. 2008

Entre las fuentes crediticias que algunos usuarios del sistema de riego Remigio
Rojas han utilizado se observé que el 18% con préstamos de un banco, 27% en
algun Instituto de Desarrollo, el 18% indic6 que en el Banco de Desarrollo

Agropecuario y el 33% selecciono la opcion otros.
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GRAFICA 23: FUENTES CREDITICIAS UTILIZADAS PARA OBTENER
FINANCIAMIENTO, SEGUN ENCUESTA APLICADA A
USUARIOS DEL CANAL DE RIEGO REMIGIO ROJAS EN
ALANJE

LI Préstamo de un banco L4 Instituto de Desarrollo

i Banco de Desarrollo Agropecuario L1 Otros

Fuente: Pérez Marisol. 2008



V. CONCLUSIONES

En la caracterizacion del distrito de Alanje se realizé un estudio de escritorio
donde fue necesario obtener informacion de aspectos socioecondémicos de
esa poblacion a través de datos estadisticos de la Contraloria General de la
Republica a través de los Censos de Poblacion y Vivienda y el Agropecuario,

ademas de informaciéon del Ministerio de Salud entre otros.

La poblacion de Alanje tiene caracteristicas culturales bien definidas en
relacion a la produccion agropecuaria, de alli que se hayan hecho estudios
gue permitieron conocer las prioridades, necesidades y preferencia por
frutales como sandia, meldn, limoén y pifia, granos como el arroz, maiz y frijol,

verduras como la yuca, el iame, el otoe. Y el zapallo, entre otros.

El Sistema de Riego Remigio Rojas estuvo dividido en los componentes no
civiles que comprenden todas las actividades dirigidas al desarrollo de los
componentes de Gestion Ambiental, Organizacion y Transferencia,
Comercializacion, Produccion, Extension y Capacitacion, Investigacion y
Validacion y Permisos y Servidumbre. Ademas el componente civil que
comprende toda la construccion de los canales de riego primarios,
secundarios, terciarios y ademas la construccion de la planta procesadora de

cucurbitaceas para la exportacion y una garita de control.
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Durante el periodo que queda de acompafiamiento de la obra con los
usuarios los mismos consideran que es de gran utilidad ya que tienen
grandes expectativas que de seguro llenaran a través del tiempo, al
convertirse en productores participativos, con conocimiento de estrategias y
programas de produccion, procesamiento y exportacion de sus productos,
siendo asesorados por el MIDA y adaptado por las asociaciones de usuarios

una vez gue concluya esta fase.



VI.
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RECOMENDACIONES

La mayoria de los usuarios del Sistema de Riego Remigio Rojas son
conscientes de que aun es muy prematuro medir resultados econdémicos de
sus actividades agropecuarias en sus predios, de alli que se deba continuar
con las visitas, asesoramiento y capacitacién del productor y su familia con el
propésito de que se logren las metas establecidas por el gobierno central

como lo es mejorar la calidad y el estilo de vida del productor panameiio.

Se requiere en un futuro realizar nuevamente un trabajo de investigacion que
permita medir mayores resultados sobre todo en lo concerniente al

procesamiento de los productos que le da un valor agregado a los mismos.

Como educadora para el hogar es importante la presencia de la Facultad de
Ciencias Agropecuarias en estos tipos de proyectos, ya que genera fuente de
trabajo para las egresadas, al estar preparados para coordinar labores como

transformacion de la produccién entre otros.

El distrito de Alanje con este sistema de riego podra ser utilizado como una
vitrina de produccion durante todo el afo, siendo un modelo de aplicacion a

otros centros de produccién de Panama.



114

e Con este proyecto mejore la calidad y el estilo de vida de las comunidades

gue forman parte de tan importante proyecto de produccion.
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ENCUESTA

TRABAJO DE INVESTIGACION DENOMINADO: IMPACTO
SOCIOECONOMICO DEL SISTEMA DE RIEGO REMIGIO ROJAS ENTRE LAS
FAMILIAS BENEFICIARIAS DEL DISTRITO DE ALANJE, CHIRIQUI, 2008

La informacion que se obtenga de la aplicacion de esta Encuesta es
confidencial y sera utilizada para la realizacion de este Trabajo de
Grado

GENERALES
1. SEXO DEL JEFE DE FAMILIA

Masculino

Femenino

2. ESCOLARIDAD
Primarios
Secundarios
Universitarios
Otros

3. CANTIDAD DE HIJOS
Uno
Dos
Tres
Cuatro
Cinco y mas

4. EDAD PROMEDIO DE LOS HIJOS
DeOal2meses
De 12a 18 meses
Mas de 18 afios

5.  CUANTAS PERSONAS VIVEN EN SU VIVIENDA

6. INGRESOS ECONOMICOS FAMILIARES PROMEDIOS ANTES DE LA
IMPLEMENTCION DEL SISTEMA DE RIEGO




10.

11.

12.

13.

14.

15.

INGRESOS ECONOMICOS FAMILIARES PROMEDIOS GENERADOS
POR LAS ACTIVIDADES DE LA FINCA DESPUES DE LA
IMPLEMENTCION DEL SISTEMA DE RIEGO

HA RECIBIDO BENEFICIOS CON LA IMPLEMENTACION DEL
PROYECTO REMIGIO ROSAS

Sl

NO

ESPECIFIQUE CUALES SON LOS BENEFICIOS RECIBIDOS POR EL
SISTEMA DE RIEGO REMIGIO ROJAS
Aumento en el ingreso econémico
Aumento en la produccion de los cultivos
Capacitacion Agricola

Otros, especifique

CON ESTE SISTEMA DE RIEGO EXISTE PRODUCCION DURANTE
TODO EL ANO

Si

No

PRODUCTOS QUE CULTIVABA ANTES DE LA IMPLEMENTACION
DEL SISTEMA DE RIEGO
Frutas (sandia, melon y pifia])
Arroz, maiz y frijoles
Verduras: otoé, yuca y otros

PRODUCTOS QUE CULTIVAN DESPUES DE LA IMPLEMENTACION
DEL SISTEMA DE RIEGO
Frutas (sandia, melén y pifia])
Arroz, maiz y frijoles
Verduras: oto€, yuca y otros

CONSIDERA QUE EL SISTEMA DE RIEGO ES DE IMPORTANCIA
ECONOMICA PARA LA COMUNIDAD

Si

No

CONSIDERA QUE EL SISTEMA DE RIEGO ES DE IMPORTANCIA
SOCIAL PARA LA COMUNIDAD

Si

No _

LOS MIEMBROS QUE INTEGRAN LA FAMILIA PARTICIPABAN EN
LAS LABORES QUE SE DESARROLLABAN EN LA FINCA ANTES DEL
SISTEMA DE RIEGO

Siempre
Casi siempre
Nunca

No contesto



16.

17.

18.

19.

20.

21.

LOS MIEMBROS QUE INTEGRAN LA FAMILIA PARTICIPAN EN LAS
LABORES QUE SE DESARROLLAN EN LA FINCA DESPUES DEL
SISTEMA DE RIEGO

Siempre
Casi siempre
Nunca

No contesto

RECIBEN ASESORIA SOBRE LA FORMA EN QUE DEBE SER
LLEVADA LA PRODUCCION HASTA LLEVARLA AL CONSUMIDOR
FINAL
Siempre
Casi siempre
Nunca

No contesto

EN CUANTO A LOS EXCEDENTES DE LA PRODUCCION RECIBEN
CAPACITACIONES PARA QUE LA FAMILIA BUSQUE VALOR
AGREGADO A SUS PRODUCTOS (AGROINDUSTRIA)

Siempre
Casi siempre
Nunca

No contesto

PERCIBE USTED MAYORES INGRESOS ECONOMICOS AL
INCREMENTAR LOS RUBROS DE PRODUCCION

Si

No

FORMA EN QUE SE UTILIZO EL DINERO RECIBIDO

Salud de los nifios 0 medicamentos
Mejoras en la vivienda

Compra de alimentos

Compras de vestuarios y ropa
Gastos escolares

Ahorro

Compra de bebidas alcohdlicas _
Participacion en las actividades recreativas o festivas
Otros Especifique

CUENTA CON MAQUINARIA Y EQUIPO AGRICOLA DE SU
PROPIEDAD

Tractor _

Cosechadora__

Rastra

Otros



22.

23.

PARTICIPACION EN LA ORGANIZACION DEL COMITE DEL SISTEMA
DE RIEGO

Si

No

FUENTES CREDITICIAS UTILIZADAS PARA OBTENER
FINANCIAMIENTO

Préstamo en un banco

Instituto de Desarrollo

Banco de Desarrollo Agropecuario
Otros
Especifique.

Muchas gracias.



